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        Widmung

    Dieses Buch widme ich meiner Tochter und meiner Frau, als auch den vielen netten Menschen im Internet und den Facebook Gruppen, die mich dabei untersttzt haben.
 

 

    
        Dankeschön

    Ich danke Ihnen recht herzlich dafr, dass Sie dieses Buch gekauft haben.
 

 

    
        Feedback

    Ihr Feedback ist mir sehr wichtig, bitte nehmen Sie sich ein wenig Zeit und geben Sie mir Rckmeldung auf Amazon.
 

 
 
Vielen Dank!
 

 
 

 

    
        Vorwort

    Hallo lieber Leser,
 

 
 
ich begre Sie und danke Ihnen herzlich, dass Sie sich fr dieses Buch entschieden haben. 
 

 
 
Wie komme ich dazu, ein derartiges Buch zu verfassen?
 

 
 
Dieses Handbuch ist daraus entstanden, dass ich mir bei meinen Recherchen zum Thema Verkauf auf Amazon unter Nutzung von FBA („Versand durch Amazon“) eine eigene Stoffsammlung zusammengestellt habe, weil mich dieses Thema enorm interessiert hat und ich es selbst umsetzen wollte.
 

 
 
Diese Stoffsammlung wurde immer lnger und lnger und ist zum Schluss strukturiert in diesem Handbuch gemndet, um spter immer wieder auf das Wissen zurckgreifen zu knnen. Da kam mir die Idee, mein Wissen und meine Recherchen in Form einer Verffentlichung auch mit anderen Menschen, in diesem Fall mit Ihnen, teilen zu knnen und Ihnen damit bereits viel Zeit ersparen zu knnen und Ihnen viele Fragen, die ich auch hatte, beantworten zu knnen.
 

 
 
In diesem Buch haben Sie die Informationen bereits strukturiert in einem kompakten Handbuch griffbereit parat. Die meisten Kurse heutzutage sind sehr teuer und aktuell (Stand 2015) sind kaum gute Kurse im deutschsprachigen Raum verfgbar. Viele Menschen verstehen Englisch nicht so gut und viele Tipps fr den amerikanischen Markt funktionieren im deutschen Raum so gut wie gar nicht und sind nicht anwendbar.
 

 
 
Es ist doch wirklich viel einfacher, in einem kompakten Handbuch nachzuschlagen als in einem Video, Audiokurs oder im Internet zu recherchieren, wenn man keine schriftlichen Aufzeichnungen dazu hat.
 

 
 
Ich wnsche Ihnen sehr viel Mehrwert und viel Erfolg mit der Umsetzung der Inhalte dieses Buchs und vor allem wnsche ich Ihnen sehr gute Geschfte!
 

 
 
Pawel M. Konefal
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     Der Autor ist ein erfahrener Internetunternehmer, Fachbuchautor, stetiger Selbstverbesserer und seit den Anfngen der Kommerzialisierung des Internets fr Endkunden in Deutschland bereits online aktiv und seitdem an den Themen eCommerce und Internetmarketing interessiert.
 

 
 
Auerdem ist er ein:
 
 
 	Glcklicher Familienvater
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 	Redner und Dozent
 
 
 	Blogger und Podcaster
 
 
 	Sidepreneur
 
 
 	Software-Ingenieur
 
 

 

 
 
Der Autor schreibt regelmig Fachartikel und untersttzt mit groer Leidenschaft Menschen dabei, eine bessere Version von sich selbst zu werden.
 

 
 
Sein Motto: „Wer glaubt, jemand zu sein, hat aufgehrt, jemand zu werden.“
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        Einleitung

    Ist es auch Ihr Wunsch ein eigenes Business zu starten und eigene Produkte zu verkaufen? Ortsunabhngig? Von berall auf der Welt aus? Ohne eigene Mitarbeiter und ohne sich dabei um den Versand und den Kundensupport zu kmmern? Dann ist Amazon in Kombination mit FBA und dieses Handbuch das richtige Mittel um zu starten. Dieses Handbuch ist an den Beginner gerichtet, bei dem noch so viele Fragen offen sind, dass er aktuell noch auf gar keinen Fall starten kann, weil das Risiko noch zu hoch wre. Brechen Sie aus, aus dem Hamsterrad und erschaffen Sie Ihr eigenes, nach Ihren Vorstellungen. In der heutigen Zeit ist das endlich mglich!
 
Verkaufen und vermarkten Sie Ihre eigene Marke und eigene Produkte erfolgreich auf Amazon. Lassen Sie die Produkte im Ausland produzieren, mit Ihrem Markennamen labeln und bauen Sie sich in Zusammenarbeit mit internationalen Partnern langfristige Geschftsbeziehungen auf. Lernen Sie mit asiatischen Herstellern erfolgreich zu kommunizieren und lernen Sie Ihr Produkt zu importieren, bei Amazon einzulagern und zu verkaufen unter Bercksichtigung gesetzlicher Vorschriften, Regelungen, Standards und Normen als auch dem wichtigen Thema des Marketings.
 

 
 
Und das Beste kommt zuletzt: Schaffen Sie sehr viel Mehrwert fr den Kunden!
 

 
 
Fr wen ist dieses Buch also geschrieben?
 
Dieses Buch ist fr Einsteiger in das Amazon Private Label Geschft geschrieben, die Online eigene Produkte verkaufen und eine eigene Marke aufbauen wollen. Wenn Sie bereits auf Amazon verkaufen, knnen Ihnen einige der Hinweise eventuell auch ntzlich sein, allerdings sollten Sie das meiste aus dem Buch hoffentlich bereits wissen und vor allem auch umsetzen. Da die Themen teilweise riesig sind, wird in vielen Abschnitten zu weiterfhrenden Webseiten verlinkt, damit Sie in der Lage sind ganzheitliches Wissen aufzubauen. Dabei werden Sie sicher auch noch die ein oder andere neue Information kennenlernen und Ihr aktuelles Wissen erweitern knnen.
 

 
 
Warum wurde das Thema fr mich interessant? Das hat folgende Grnde:
 

 
 
Wir leben im Informationszeitalter. Was bedeutet das konkret?
 

 
 
Ich habe folgende Definitionen gefunden:
 

 
 
"Das Informationszeitalter, auch als Computerzeitalter oder Digitalzeitalter bezeichnet, stellt nach der Agrargesellschaft und dem Industriezeitalter die dritte Epoche der Gesellschaftsformen dar." - Quelle: http://de.wikipedia.org/wiki/Informationszeitalter
 

 
 
"Ein Begriff, der sich auf die momentane ra der menschlichen Geschichte bezieht, in der Besitz und Verbreitung von Informationen die Mechanisierung oder Industrialisierung als treibende Kraft in der Gesellschaft verdrngt haben." - Quelle: http://www.enzyklo.de/lokal/40099
 

 
 
E-Commerce ist einfacher und zugnglicher als jemals zuvor geworden. Was bedeutet das konkret?
 

 
 
Wikipedia sagt folgendes dazu:
 

 
 
"Der Begriff wurde in der Literatur in den frhen 1990er Jahren durch US-amerikanische Autoren geprgt und wurde dabei meist wie folgt definiert:
 
„E-Commerce ist die vollstndig elektronische Abwicklung der Unternehmensaktivitten in einem Netzwerk.“...Moderne E-Commerce-Systeme beinhalten alles von der Bestellung digitalen Inhalts fr den sofortigen Konsum, bis hin zur Bestellung von konventionellen Waren und Dienstleistungen und andere Arten, die den elektronischen Geschftsverkehr erleichtern. In der Regel wird fr den E-Commerce ein Onlineshop eingesetzt. Immer verbreiteter wird jedoch auch der Einsatz von Online-Marktpltzen wie eBay, amazon.com, Yatego und Rakuten. Dabei werden oft verschiedene Shopsysteme und Marktpltze genutzt (Stichwort Multichannel-Marketing). In den Shops und Marktpltzen knnen die Kunden selbstndig Waren aussuchen und bestellen. Der Bereich E-Commerce ermglicht so das Einkaufen rund um die Uhr. Online-Shops und Marktpltze sind in der Regel an ein Warenwirtschaftssystem angeschlossen, das Einkauf, Lagerhaltung, Kundenmanagement, Finanzbuchhaltung und vieles mehr beinhalten kann und - teilweise auch automatisiert - die Backoffice-Prozesse vom Shopabgleich bis hin zum Versand und zum Finanzmanagement bernimmt.
 
Auf der institutionellen Ebene nutzen Konzerne und Finanzinstitute das Internet, um finanzielle Daten auszutauschen. Dies erleichtert ihnen sowohl das nationale als auch das internationale Geschft. Ein immer wieder auftretendes Problem stellt dabei die Datenintegritt und Datensicherheit im elektronischen Geschftsverkehr dar." - Quelle: https://de.wikipedia.org/wiki/E-Commerce
 

 
 
Wie leben im Zeitalter von sogenannten digitalen Nomaden. Was bedeutet das nun?
 
"Ein Digitaler Nomade (auch: Internet-Nomade; englisch digital nomad, teilweise auch urban nomad) ist ein Unternehmer oder auch Arbeitnehmer, der fast ausschlielich digitale Technologien anwendet, um seine Arbeit zu verrichten und der einen Lebensstil fhrt, der eher als nicht sesshaft, ortsunabhngig oder multilokal zu bezeichnen ist. ...Digitale Nomaden arbeiten typischerweise mit Remote-Desktop (Fernzugriff auf Computer) – von zu Hause, im Hotel, im Cafe, auf dem Boot, im Internetcaf oder in ffentlichen Bibliotheken. Ihr Arbeitsplatz ist zumeist dort, wo Internetzugriff besteht." - Quelle: https://de.wikipedia.org/wiki/Digitaler_Nomade
 

 
 
Einmalige und fortlaufende Dienstleistungen knnen international an Experten abgegeben werden, der Begriff Outsourcing.
 

 
 
"Outsourcing bzw. Auslagerung bezeichnet in der konomie die Abgabe von Unternehmensaufgaben und -strukturen an externe oder interne Dienstleister. Es ist eine spezielle Form des Fremdbezugs von bisher intern erbrachter Leistung, wobei Vertrge die Dauer und den Gegenstand der Leistung fixieren. Das grenzt Outsourcing von sonstigen Partnerschaften ab." - Quelle: https://de.wikipedia.org/wiki/Outsourcing
 

 
 
Es gibt gesellschaftliche Vernderungen. Die neue konomie ist informationell, global und in Netzwerken organisiert.
 

 
 
"Die Produktion, Konsumtion und Zirkulation sind auf globaler Ebene organisiert. Die Produktivitt wird durch ein globales Interaktionsnetzwerk zwischen Unternehmensnetzwerken erzeugt. „Informationeller Kapitalismus“ ist nicht an staatliche Grenzen und regionale Mrkte gebunden. … Zu den Charakteristiken des neuen Arbeitsmarktes zhlen: Teilzeitarbeit, befristete Arbeitsverhltnisse, Selbstndigkeit, gemischte Berufsprofile, freie Mitarbeiter, informelle und halb-formelle Arbeitsarrangements und eine unbedingte berufliche Mobilittsbereitschaft. Die flexible Arbeit wird zur vorherrschenden Erwerbsform." - Quelle: http://www.weandx.de/das-informationszeitalter
 

 
 
Informationszeitalter nutzen
 
Diese und weitere Punkte haben mich dazu motiviert im Informationszeitalter mitschwimmen zu wollen. Amazon FBA in Kombination mit Sourcing gehrt fr mich definitiv dazu.
 

 
 
Dieses Buch ist aus meiner Stoffsammlung und meinen Notizen entstanden, die ich im Laufe der letzten Zeit gemacht habe um meinen Amazon FBA Vertriebskanal in Kombination mit Sourcing auszubauen und zu verstehen worauf es im Informationszeitalter und E-Commerce Geschft heutzutage ankommt und wie es funktioniert.
 

 
 
Die Hrden, die es bis vor kurzem noch gab, gibt es nicht mehr. E-Commerce bedeutete normalerweise viele Mitarbeiter, die sich mit Import, Lager, Versand, Retouren und viel Kundenkontakt beschftigen.
 

 
 
Aber: Onlinehandel funktioniert mittlerweile ohne ein groes Lager anmieten zu mssen oder sogar eines errichten zu mssen, ohne sich selbst um den Versand zu kmmern und sich selbst mit Retouren zu beschftigen. 
 

 
 
Amazon nutzen
 
Droppshipping und Versand durch Amazon knnen heutzutage einen groen Teil der Arbeit eines E-Commerce Hndlers abnehmen. Amazon hat eine perfekte Plattform dafr geschaffen. Die Anmeldung ist recht einfach, der Versand durch Amazon ist E-Commerce ohne einen eignen Shop und ohne ein eigenes Lager zu besitzen und vor allem ohne hohen Abwicklungsaufwand. Zustzlich kommt die Mglichkeit der Produktentwicklung und ggf. des Imports von Produkten aus dem Ausland mit ins Spiel, sehr spannende Themen. Kein eigener Onlineshop ist notwendig, es wird auf einer bestehenden Plattform aufgesetzt, ein bestehender Vertriebskanal den fast jeder kennt und bei dem fast jeder auch schon einmal etwas bestellt hat. Bestellungen und Retouren werden ebenfalls von Amazon verwaltet und mssen nicht mehr selbst abgewickelt werden.
 

 
 
Starten!
 
Jeder, der in Deutschland ein Gewerbe angemeldet hat (zum Start als Kleinunternehmer und spter dann beispielsweise als UG bzw. GmbH) und sich bei Amazon als Seller angemeldet hat (kostenlos oder kostenpflichtig), kann seine Waren zu Amazon liefern und ber dessen Marktplatz verkaufen. Die Verifizierung kann ein paar Wochen dauern (Amazon ist hier sehr genau). Bei mir hat es knapp 6 Wochen gedauert, mit vielen Rckfragen seitens Amazon.
 

 
 
Woher beziehen Sie die Produkte?
 
Zum einen ber Sourcing und Private Labeling im Inland oder Ausland oder ber gnstige Einkufe bestehender Produkte von einem renommierten Hersteller oder Hndler (Retail Arbitrage). Man kann heutzutage beispielsweise Produkte nach eigenen Wnschen von einem Dienstleister herstellen lassen und unter einer eigenen Marke verkaufen.
 

 
 
Sie mssen aber nicht zwingend in Deutschland verkaufen und knnen sogar die Mrkte in den USA, dem UK oder auch in Japan verkaufen. 
 

 
 
In diesem Handbuch geht es um den Deutschen Markt und darum, welche Schritte notwendig sind um eigene Produkte bei Amazon anzubieten und worauf es zu achten gilt.
 

 
 
Deutschland als Markt nutzen
 
38 Prozent seines Umsatzes hat Amazon im vergangenen Jahr im Ausland erzielt. Ein bedeutender Teil davon wird in Deutschland umgesetzt. Hier konnte Amazon 2014 deutlich zulegen.
 

 
 
Der Geschftsbereich Deutschland liegtlaut Geschftsberichtklar vor den nchstgreren Auslandsmrkten UK (8,3 MRD $) und Japan (7,9 MRD $). Deutschland nimmt ein hheres Gewicht im internationalen, aber auch gesamten Geschft Amazons ein.
 
Zum Geschftsbericht: http://www.sec.gov/Archives/edgar/data/1018724/000101872415000006/amzn-20141231x10k.htm
 

 

    
        Über Amazon

    Amazon.com ist ein international fhrender Online-Versandhndler. Bei Amazon finden Kufer neue und gebrauchte Produkte aus beinahe allen Bereichen der Konsumgterindustrie.
 
Amazon und dessen Verkufer bieten Produkte an wie Bcher, Musik, DVD, Elektronikprodukte, Fotos, Digitale Downloads wie Ebooks, Software, PC- und Videospiele werden ebenso angeboten wie Haushaltsgerte in der Kche. Bei Amazon kann man aus vielen Kategorien auswhlen, z.B. Haus und Garten, Spielwaren, Sport- und Freizeitartikel, Schuhe, Schmuck, Gesundheits- und Kosmetikprodukte, Bekleidung, Autos, Lebensmittel und Zeitschriften. Das besondere ist, dass dabei nicht alle Produkte von Amazon selbst verkauft werden. Auch private und gewerbliche Verkufe knnen ihre Produkte ber das Onlineversandhaus anbieten.
 
Ende August 2014 wurde bekannt, dass Amazon fr rund eine Milliarde Dollar die Video-Website Twitch.
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