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Im letzten Jahrzehnt bin ich immer wieder auf etwas zurückgefallen, das als ein einfaches Hobby begann. In der Tat, als ich ein Kind war, glaubten meine Eltern, dass dieses Talent mich ablenken würde, jemals eine echte “Karriere“ zu haben und entmutigten mich, es weiter zu verfolgen.
 
Unnötig zu sagen, ich glaube nicht, dass diejenigen von uns die diesen kreativen Funken leicht riechen, dass es Leidenschaft ist und wie die Jahre verflogen flog bei mir auch das Handwerk zu verbessern, zu glauben, dass es sich eines Tages auszahlen würde. Und das tut es, weil ich zuversichtlich für Sie bin.
 
Mein Talent für das Schreiben ist eines, das so glaube ich aus meiner verzweifelten Kindheit stammt, wo der einzige Fluch mein Herz auszugießen, waren Herz und Seele auf Papier. Ich würde Bilderwelt Welten, Charaktere und sogar Familien entdecken, die die fehlenden Stücke in meinem Leben erstellen und ersetzen würden.
 
Ich drehte mich zu meiner Leidenschaft dem Schreiben und wurde freier Schriftsteller.
 
Als ich diese Entscheidung getroffen hatte, hat sich alles sofort geändert. Von diesem Moment an, als ich meinen ersten Kunden sicherte, war ich süchtig. Ich hatte nicht mehr jeden Tag zur Arbeit zu pendeln, zum Teufel ich konnte mit freier Mitarbeit mehr Geld machen, als ich jemals zuvor mit meinem 9-5 Job verdienen könnte. Zum ersten Mal hatte ich das Gefühl, die totale Kontrolle über mein finanzielles Schicksal zu haben.
 
Aber hier ist die eine Sache, wo ich glaube dass vor allem sie mir auf meinem Weg, ein erfolgreiches Geschäft trotz der wachsenden Zahl von konkurrierenden Autoren auf dem Markt zu bauen.
 
Ich war mit verkaufen nicht zufrieden, bis ich meine eigene Marke verkaufte.
 
Werfen wir einen genaueren Blick darauf, wie Sie Ihr Geschäft bauen können, um schließlich die Welt der erfolgreichen Freiberufler zu betreten, die uns eine Arbeit bei uns zu Hause gibt!
 
Warum benötigen Sie Gewerbeimobilien?
 
Denken Sie an “Branding“, was Ihnen in den Sinn kommt?
 
TV-Spots, wo Ihr Logo oder Maskottchen wiederholt über den Bildschirm spazieren werden?
 
Wenn ja, sind Sie auf dem richtigen Weg. Aber wenn es darum geht, eine Marke online aufzubauen, haben wir oft nicht das nötige Geld für eine Massenkampagne, die unsere Fähigkeiten hervorhebt und die Marktplätze mit Werbung für unsere Dienstleistungen sättigt.
 
Also müssen wir einen anderen Weg nehmen…einen Basisansatz!
 
Für mich begann es auf einem Community-Forum, wo unzählige Vermarkter auf der Suche nach qualitativ hochwertigen Inhalten waren. Ich wusste, dass ich es ihnen bieten könnte, aber ohne einen guten Ruf für mich entwickelt zu haben, wie konnten sie von meiner Person überzeugt werden? Um ihr Vertrauen in mich…
 
Sie müssen aus der Perspektive eines potentiellen Käufers denken, der Sie nicht kennt. Während Sie wissen, dass Sie ein erfahrener und fähiger Schriftsteller sind, tun sie es nicht.
 
Als ich meine Bedenken zu einem Freund äußerte, schlug er vor kostenlose Proben meiner Arbeit anzubieten, aber jeder andere Schriftsteller würde das bereits auch tun und es wahr unwahrscheinlich, dass diese beschäftigten Vermarkter und Geschäftsleute die Zeit hatten durch jede Probe, die von uns freien Mitarbeiter angeboten wurde, zu sichten.
 
Ich brauchte eine Kante, etwas dass mich von der Herde trennen würde und nach vielen verschiedenen Optionen, entschied ich mich einen individuellen kostenlosen Artikel für meine potentiellen Kunden zu beginnen!!!
 
Wie ich meine Marke baue…
 
UND WIE DIE DAS GLEICHE MACHEN KÖNNEN!
 
So starten Sie meine Marke aufzubauen…ein paar Dinge die ich getan habe finden Sie hier:
 
 
 	Haben Sie ihre Aufmerksamkeit.  
 
 

 
Anstatt eine Stichprobe meines Schreibens angeboten zu haben, die sich nicht auf den Schriftstil oder das Thema beziehen kann, für dass Sie sich interessieren, biete ich ihnen einen kostenlosen Artikel zum Thema ihrer Wahl an, so konnte ich ihnen zeigen, dass ich ein erfahrener Mensch und Schriftsteller bin. 
 
 
 	Jump Schritte Die “Building Block“ Phase
 
 

 
Die Leute hatten nichts zu verlieren, indem sie mein kostenloses Angebot annahmen und dadurch haben wir beide profitiert. Sie erhielten kostenlose Inhalte und im Austausch erhielt ich die Einstellung für zusätzliche Projekte.
 
Nicht weil Sie sich verpflichtet fühlten, sondern weil bewusst war, wenn jemand dir etwas gibt, das du viel zu teuer geworden bist, richtig? Diese Barriere von Skepsis und Misstrauen ist oft mit der Einstellung neuer Freelancer verbunden, sie beginnen zu heben und die Menschen sind viel eher bereit auf Ihre Angebote zu reagieren.
 
Jetzt wollen Sie mit kostenlosen Inhalten vorsichtig sein, so dass Sie Ihre Energie auf die Sicherung so viele Kunden wie möglich statt nur “Freebie Sucher“ (und es gibt viele von denen) konzentrieren.
 
Statt Inhalte an die ersten xxx Menschen anzubieten, die reagieren, werden Sie manuell auswählen, mit denen Sie arbeiten möchten. Auf diese Weise können Sie schnell feststellen, ob diejenigen die reagieren, etablierte Vermarkter sind, die bekanntermaßen freiberuflich tätig sind oder ob es vielleicht jemand ist, der wahrscheinlich nicht einmal für die Einstellung für zukünftige Projekte geeignet wäre.
 
Als mein Angebot lief, begann ich mit nur 10 benutzerdefinierten Artikeln. Sobald diese angenommen waren (erzeugten sie 5 Aufträge von 8 jener Menschen), ich bot es wieder, in Runden.
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