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        Rechtliche Hinweise

    Rechtliche Hinweise: 
 
Der Verfasser war bemüht so exakt und präzise wie möglich bei der Erstellung dieses E-Buchs zu sein, dennoch kann durch die ständige und rapide Veränderung des Internets keine Garantie für Aktualität gegeben werden. 
 
Obwohl keine Mühen gescheut wurden die beinhaltenden Informationen zu verifizieren, übernimmt der Verfasser keine Verantwortung für Fehler, Ausfälle oder falsche Auslegung der verfassten Angaben. Anspielungen auf real existierende Personen, Leute oder Unternehmen sind rein zufällig und nicht gewollt. 
 
In E-Büchern, wie überall im Leben, gibt es keine Garantie für ein daraus entstehendes Einkommen. 
 
Dem Leser wird geraten die Angaben, je nach eigener Situation und den Umständen gemäß, anzuwenden. 
 
Die Informationen die in diesem Dokument enthalten sind, dienen ausschließlich zu Bildungszwecken. 
 
Es wurden alle Anstrengungen unternommen um genaue, aktuelle, seriöse und im Umfang komplette Informationen zur Verfügung zu stellen und es wird an keiner Stelle eine Erfolgsgarantie erwähnt oder suggeriert. 
 
Durch das Lesen irgendeines dieser Dokumente stimmt der Leser zu, das dieses E-Buch unter keinen Umständen für Verluste, direkte oder indirekte, verantwortlich gemacht werden kann, welche als Ergebnis der hier enthaltenen Informationen, entstanden sind. Dies gilt ebenfalls für Fehler, Ausfälle oder falsche Auslegung der verfassten Angaben. 
 
Das in diesem Dokument enthaltene Material ist Eigentum des Autors und darf nicht ohne ausdrückliche Genehmigung vervielfältigt werden. 

 
 
 
Copyright © André Sternberg, 2016. Alle Rechte sind vorbehalten. Dieses E-Buch/Buch darf nur nach vorheriger schriftlicher Zustimmung des Copyright Inhabers vollständig bzw. teilweise veröffentlicht werden. 
 

 

    
        Einleitung

    Wenn Sie sich schon längere Zeit mit dem Thema Internet-Marketing beschäftigen, werden Sie zustimmen dass jeder über den Aufbau einer Liste spricht. Und im eigentlichen Sinne ist es wahr, dass Sie nicht wirklich behaupten können, ein Internet-Geschäft zu haben wenn Sie Ihre E-Mails nicht an eine Gruppe von Menschen senden, die sich angemeldet haben ihre E-Mails zu empfangen und bereit sind Ihrem Rat zu folgen und die Produkte kaufen, die Sie empfehlen. 
 
Internet-Marketing ist sehr persönlich, nicht weit entfernt oder automatisiert. Bis Sie beginnen die Beziehung mit Ihrem Leser aufzubauen, als ob Sie mit jeder einzelnen Person gesprochen hätten, können Sie sich über Ihre langfristigen Erfolgschancen Online täuschen. Was müssen Sie tun, um zu beginnen? Halten Sie, um es beim Lesen herauszufinden! 
 

 

    
        Muss ich wirklich eine Liste haben?

    Wenn Sie jederzeit das Internet-Marketing erforschen, werden Sie schnell herausfinden, dass es einige Leute gibt, die sagen dass der Aufbau und die Verwendung einer Liste nicht so wichtig ist und dass man im Internet-Marketing sehr gut zu Recht kommt, ohne überhaupt eine Liste zu haben. 
 
Glauben Sie kein Wort von diesem Unsinn.
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